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LA DIFFICOLTA DI ACCESSO AL CREDITO.
Gestione del salone.
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UN DIAVOLO PER CAPELLO.

Le proposte (provocatorie)
di aziende e acconciatori alle prese con la crisi.
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seniz a cura della redazions

In un mondo globale corere da soli & difficile. anche per gli accon-
ciator. Soprattutto quando il perodo & critico, occormono strategie
evolute, metodo di lavoro, formaozione di qualitd e comunicazione
continua. Con il franchising, tulto guesto & alla portata del tuo salone:
la strada la indica il network, il resto lo decidi tu con una pianificazio-
ne coordinata. Questo & il momento giusto per fare la scelta, E condl
gruppo Corani&Partners il 3% sulla cifra d'affari & I'unica spesa richie-

YT YAAY T A I sta. In combio riceveral pubblicita, marketing, visual merchondising e
. —d =1 AVEAS N, una formeozione tecnica e manageriale che ti rendera competitivo di
1 J b0 4 & AW V¥V .0 )i fronte g una clientela che non ha smesso di spendere. ma ha impara-
T % TIT Y AANTAAITTTOIT A T 4O to a spendere bene. In pil, potrai finalmente contare su collaboratori
F /% U B " R &/ validi & preparali, formati anche nel comportamenta in salone.
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Sei un salone Jean Luis David?

Vuoi business, immagine ¢ prestigio. Stai cercando un brand che ti dia
notorietd. Credi nel luzso demoeratico e vuol un metodo unico ¢ strumenti
innovativi che ti permettano di incontrare 1 gusti sempre pit evoluti di una
clientela elegante e al paszo con la moda. Credi nella formazione, anche in
quella manageriale, @ vorresti che qualeuno ti assistesse nello sviluppo delle
tue attivita.  luor elientt sono prevalentemente donne oot 25 ai 65 anni, ©f
25% sono womine,

Sei un salone Frank Provost?
Desideri il lusso, ami I'alta coiffure, ma vuoi che sia accessibile alle
tue clienti. Lﬂ maoda per te e le tue clienti & importante, ma deve essere

brand coiffeur ufflctale di importanti eventi mondani del cinema e della J
cultura, Per te formazione significa know-how esclusivo, [ teor elientt !
gono donne dai 25 ai 55 anni, 1l 20% sono yomini,

5ei un salone Evos Parrucchieri? - i :
Vuoi un metodo di lavoro eselusivo, ma facile ¢ veloee, soprattutio « @ = :
‘made in Italy’. Vuol imparare a interpretare i desideri delle clienti e e ]
proporre loro un total look che rispecchi le passerelle internazionali.
Cerchi formazione ¢ comunicazione. [ fuot clienti sono donne tra i 25
1 65 anni, il 20% sono womini,
Jean Luis David colleriona
Sei un salone Club Jean Luis David? primavera-estate 2013
Vuoi informarti & capire limportanza del metodo e delle immagini
altraverso meeting manageriali e sedute di training. Stai cercando di
incrementare il givo di affar ¢ desideri avere collaboratori professionali
affidabili e formati. Vorresti fidelizzare la tua clientela. T tuof cltenti
sono donne fra @ 20 e 0 45 anni; il 30% sono womini.

Iniziare una nuova atliviia o rianciare la propna & possipile. -

Sceglill bram:l del gruppo C:oruni&Fuﬂners = ﬁmrdﬁfsr‘@f-ta € &'1a.1Ud clieritela. Il gruppo Corani&Partners

EVOS PARRUCCHIERI, CLUB JLD

Riconoscibilita = poter scegliere tra 4 marchi prestigiosi ti consentird di trovare la filosofia
pit vicing al tuo mode di concepire la professione.

“ 4 MARCHI DI SUCCESSO: JEAN LOUIS DAVID, FRANCK PROVOST,

3% DI INVESTIMENTO SUL TUO GIRO D' AFFARI
Investimento = investire il 3% della tua cifra d'affar significa fare sviluppo con futhi gl strumenti
strategicl che oggl sono Imprescindibli per l'imprenditore-parrucchiere,

500 SALONI IN ITALIA

Appartenenza = la presenza sul territorio ti garantied visibilita e forte senso di appartenenza a un
gruppo unito @ offiatato in grade di affiancarti costantermente per assecondare i tuol bisogni.

30 ANNI DI ESPERIENZA NELLA COIFFURE
Esperienza = affidarti a un’azienda con radici storiche i consentird di portarti subito al posso
con |l tempi ed essere immediatamente strategico sul mercato.
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